
2023 1,535.00

2024 289,940.00

2025 2,206,119.00

REVENUE FORECAST

200 millones practicantes
de deportes náuticos

Mercado en rápido
crecimiento

Se espera que el mercado
crezca $11.21 billones (2022-
2026)

NUESTRA MISIÓN

Desarrollo
40%

Marketing
40%

Operaciones
20%

NUESTRA SOLUCIÓN: LA PLATAFORMA NÁUTICA DEFINITIVA

Creamos herramientas digitales fáciles de usar y
rentables que ayudan a regatistas y deportistas

náuticos, entrenadores, clubes, equipos y marcas a
seguir, analizar y compartir sus actividades,

rendimiento, competiciones y campañas.

ÚNETE AL EQUIPO
Conozca al equipo experimentado, apasionado y comprometido de KANARA Sportech
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RETOS Y OPORTUNIDADES EN LOS DEPORTES NÁUTICOS

Fragmentación de alto
nivel, interacción limitada

Difícil de seguir,
analizar y compartir
datos relevenates

Las soluciones existentes
son complicadas, caras y
poco fiables

CONTÁCTENOS                                                                               W: kanarasport.com | E: hello@kanarasport.com 

PREVISIÓN DE INGRESOS
Los usuarios pagan una suscripción mensual o anual
para acceder al registro, análisis e intercambio de
datos avanzados sobre navegación y deportes
náuticos.

FUNCIONES

Seguimiento de la
actividad náutica

Datos relevantes y
precisos

Ayuda entrenamiento, 
 competición y 
diversión

LOGROS

Valoraciones positivas y uso
por +2,5K usuarios, a nivel
internacional

Socio técnico de 7
Federaciones y Clubes

Acuerdo de evento
patrocinado Garmin Iberia

OPORTUNIDAD DE INVERSIÓN
Actualmente estamos recaudando 600.000 € para contribuir al desarrollo y crecimiento de la plataforma.

ASIGNACIÓN MONETIZACIÓN

Los organizadores de eventos/clientes de marca utilizan
nuestra tecnología para crear, seguir y compartir
eventos patrocinados offline o online para aumentar la
visibilidad, egagement y obtener información sobre la
audiencia y la actividad después del evento.
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